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Kepler da buenos resultados 
 
Tuvo un crecimiento de 25%
La empresa mexicana desarrolladora de ERP, Kepler llevó a cabo una de sus dos reuniones 
anuales. Ahí destacaron sus logros, revisaron las metas de cada franquicia y trazaron 
objetivos para este año, asimismo la empresa cambió de oficinas.

Alejandra Pérez Álvarez 

 

 
 
Al respecto Mónica Enzástiga, directora de Mercadotecnia de Kepler, compartió a eSemanal que la 
empresa logró un crecimiento en el número de franquicias. Este año fue de una por mes: en 
Mérida, Durango y Chihuahua, ritmo que piensan seguir en lo que queda del año.  
En la casa matriz, ubicada en Querétaro, “hemos crecido 25% en asesores, gente y clientes, por lo 
que se tomó la decisión de cambiar a oficinas de mayor tamaño”.  
 
La compañía ha logrado más certificaciones de cada asesor, que son los que se encargan de las 
implantaciones, quienes deben ser capacitados por la casa matriz.  
 
En cuanto a los giros a los cuales se enfocan, destacan servicios, metal-física, agencias 
automotrices y manufactura, en estas dos últimas se observó mayor movimiento en el primer 
trimestre del año, así como en el de construcción, comercio y refacciones “pero no nos limitamos a 
ningún sector de la PyME”.  
 
Por otro lado, dio a conocer que a finales de año se liberará la versión beta 8.0 de su herramienta 
Kepler en lenguaje XML gráfica, además de que dio a conocer algunos avances de ella; cabe decir 
que para los clientes, la migración será más sencilla y facilitará 100% su trabajo.  
 
La ejecutiva planteó que el “malinchismo” es el problema al que más se han enfrentado y es la 
fuerte competencia de proveedores extranjeros puesto que los prospectos prefieren esos 
desarrollos a los mexicanos, “y en esa tarea es en la que más estamos trabajando: dando a 
conocer la valía de un desarrollo mexicano para mexicanos”.  
 
Para ello, continúan en su reclutamiento de franquicias, pero “nos hemos mostrado muy exigentes 
porque queremos que la gente que venda sea comprometida y que sepa del negocio, además de 
que queremos cubrir las regiones sur, norte y Ciudad de México”.  
 
Entre sus planes, Kepler ya comenzó a donar ERP a universidades con la finalidad de que los 
alumnos y egresados conozcan el sistema en funcionamiento y en conjunto se dan conferencias, 
talleres, seminarios, juegos de negocios. Para esto ya tienen acuerdo con 12 universidades. 

 
 
 

 ERP para la mediana empresa

 Dynaware presentó 2b
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 Negocio por la libre

 Kepler invita a ser parte de su equipo

 Creswin abre mercado internacional

 Gurú del ERP de Brasil en México

 ERP al alcance de cualquier empresa

 Canon introduce FAXPHONE L170

 Práctico multifuncional para PyME

 Netlogin y Flexline se unen 
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